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Pourquoi ce point technique aujourd’hui ?

- La réforme de la facture électronique crée des défis spécifiques pour ce secteur :

Gestion des notes avec seuils spécifiques a respecter

Multiplicité des moyens de paiement (especes, CB, titres-restaurant)
Volumes de transactions élevés au quotidien

Nécessité d'adapter les systemes de caisse existants
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Le cas d’usage a maitriser

™ Cas n°28 ™ Cas n°30

Gestion des notes de restaurant TVA déja collectée - Opérations
restaurant émises par un Opérations traitées initialement en

. e 2 : initialement en e-reporting B2C,
VENDEUR assujetti établi en B2C, faisant I'objet d’une facture a

France J facture a

posteriori
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Moins de 25€ HT

Pas d'obligation de délivrer une note,
sauf si le client non commercant en fait
expressément la demande.

Des seuils spécifiques a connaitre

Moins de 150€ HT

Tolérance sur l'identification du client
assujetti. Le restaurateur peut traiter
ces transactions en e-reporting B2C
sans collecter les données
d'identification complétes.

150€ HT et plus

Facture électronique obligatoire pour
tous les clients assujettis a la TVA.
Collecte du SIREN et de I'adresse de
facturation électronique requise.
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Cas général : clients particuliers
Il s’agit d’une transaction assujetti / particulier (B2C)

On est donc dans le cadre du e-reporting « classique »:

Centralisation du chiffre d’affaires
Rythme de déclaration en fonction du régime TVA
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Situation 2 : client professionnel, note <150€ sans demande
de facture

Client assujetti B2B

Le client professionnel consomme au restaurant sans nécessairement demander une facture détaillée au moment du paiement.

Restaurateur délivre note

Le restaurateur fournit une note inférieure a 150€ HT et encaisse le paiement immeédiatement, sans collecter les informations
d'identification complétes.

E-reporting B2C

Le restaurateur déclare cette transaction en cumul journalier via les flux 10.3 (ventes par catégorie) et 10.4 (encaissements).

Transmission a l'administration

Les données agrégées sont transmises au Portail Public de Facturation (PPF) via la PA choisie par le restaurateur.
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SEEEIE RISy unefacre e nE AT IIEnTES

Transmission du flux 1, de la facture de commission
et statut correspondant

Réception des statuts de traitement

Mise a jour du statut « Encaissée »

Réception de la facture

Réception du statut « Encaissée »

“ Réception des données de facturation (flux1)
et des statuts « Déposée », « Rejetée », « Refusée »

Réception des statuts (données de paiement)

y




Le cas de la facture a posteriori

Un scénario courant dans la restauration : une vente est
enregistrée en caisse comme une transaction B2C, puis le client
demande une facture quelques heures ou jours apres avoir
regle.

Uniguement si le VENDEUR a déja intégré la vente dans son e-
reporting B2C (ou s’il ne peut pas Uannuler)

- Application du cas d’usage n°30 : TVA déja collectée
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Le cas de la facture a posteriori

Solution technique : Cadre de facturation spécial

Code BT-23 a utiliser

La mention "TVA déja collectée" dans le cadre de facturation
signale a l'administration que la TVA de cette opération a déja
éeté déclarée via l'e-reporting, évitant ainsi toute double
Imposition.
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Exemple detaillé

Transaction initiale

Lundi 12hoo : Un client déjeune au restaurant
et régle 85€ HT (102€ TTC) sans demander de
facture. La transaction est enregistrée comme
une vente B2C classique dans le systéme de
caisse.

Traitement de la facture a posteriori

2

Déclaration e-reporting

Lundi soir : Le restaurateur transmet son e-
reporting B2C quotidien qui inclut cette vente
de 85€ HT dans le cumul journalier. La TVA de
17€ est déclarée a I'administration.

Le restaurateur crée une facture électronique avec les caractéristiques suivantes :

Montant : 85¢€ HT /102€ TTC

« Code BT-23 = S7 (TVA déja collectée pour services)

« Transmission : Via PA selon le processus normal
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Demande de facture

Mardi matin : Le client contacte le restaurant
pour obtenir une facture nécessaire a sa
comptabilité. Il fournit son SIREN et son
adresse de facturation électronique.
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Point d’attention : les systemes de caisse

A verifier avec le client :

La prise en compte automatique du seuil de 150€ HT pour le
déclenchement du e-invoicing (clients professionnels)

La présence d’une interface de saisie rapide pour distinguer
clients B2B et B2C, avec champs dédiés pour capturer SIREN
et/ou éléments d’identification supplémentaires (voire replay sur
les notes de frais)

_a production automatisee des flux de e-reporting

_a connexion avec la PA pour la transmission des factures
électroniques B2B
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Point d’attention : la formation du personn

L'appropriation de cette réforme par le personnel s’avere
particulierement importante dans le secteur de la restauration

Opportunité de proposer des sessions d’information / formation
aux clients
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Prochains evenements

Mardi, 28 octobre 2025

09:00
(Y Mar., 28 octobre ® 09:00 - 10:30 () Mar., 28 octobre ® 09:00 - 10:30
A DISTANCE - épisode 2 : Cartographier et EN PRESENTIEL - épisode 2: Cartographier et
segmenter son portefeuille clients segmenter son portefeuille clients
Virtuel RWESHEIE En présentiel
08:30

(9 Jeu,, 27 novembre ® 08:30 - 09:00

A DISTANCE - Les experts de la factu : épisode 4 -
Gestion des factures multi-acteurs

Virtuel WUWESLETE

Les experts de la factu
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