
Halifax Sales AI : La salle 
d'entraînement de la 

performance commerciale
Découvrez comment monter rapidement les compétences de  votre 

équipe commerciale grâce à l'alliance entre technologie de pointe et 

coaching individualisé. 



Imaginez votre parcours commercial comme une 
salle de sport...

Halifax Sales AI : Votre centre d'excellence commerciale

Tout comme une salle de sport moderne, Halifax Sales AI vous offre un environnement 
complet pour développer la performance de vos équipes commerciales :

Des outils puissants (Simulateur de conversation IA, modules interactifs)

Des espaces variés (solutions packagées ou sur mesure selon la taille et le 
secteur)

Un environnement motivant (solution moderne, IA accessible, retours 
rapides)



Pourtant, sans méthode ni accompagnement, votre 
abonnement risque de rester sous-exploité

• Sans entraînement autonome et régulier, la progression ne sera pas visible.

• Sans coach, beaucoup abandonnent la salle de sport



Le facteur décisif : Des coachs internes ou externes qui suivent vos équipes

Diagnostic personnalisé

Des coachs évaluent précisément les forces et 

faiblesses de votre équipe commerciale, 

comme un test de condition physique initial.

Programme sur mesure

Construction d'un parcours d'amélioration 

adapté à vos objectifs spécifiques et à votre 

secteur d'activité.

Accompagnement continu

Correction, encouragement et suivi régulier pour 

garantir des progrès constants et mesurables.

Sans accompagnement, même les meilleurs outils d'IA restent sous-exploités. Nos consultants transforment la technologie en avantage compétitif réel pour votre 

équipe.



La formule gagnante : Halifax Sales AI 

Les ressources + les activités : La salle de sport 

• Des outils pour s'entraîner seul 

• Outils d'IA intuitifs pour du feedback immédiat

• Analyse de données en temps réel sur les progrès

• Lien avec le CRM, analyse de la performance et plan de coaching 

individualisé (option)

Prise de rendez-vous avec un coach spécialisé

• Expertise commerciale sectorielle ou produit

• Accès à vos propres experts internes (type Doctolib)

• Sujets complexes et feedback personnalisé 

• Adaptation continue du programme

Ensemble, ils transforment un simple accès à la technologie en un parcours efficace, durable et motivant.













Paramétrages variables du persona et de la conversation 100% personnalisable dans 
votre environnement 

(BtoB ou BtoC) 

2 modes possibles : 
Apprentissage ou simulation  

Choix de l’étape du cycle de vente
Exemples : Prospection, acte de vente, 

négociation 



Conversation avec l’avatar

Echange oral et/ou écrit avec 
l’avatar 

Suivi de l’évolution de la conversion 
en temps réel

Transcript de la conversation 



Mode « simulation »

Scoring des compétences au fur et 
à mesure de la conversation



Mode « apprentissage »

Chat disponible pour demander des 
conseils 


