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Notre
mission

Humain Technologies

Structure

Modules de digital learning> 15017 ouvrages de référence

consultants seniors 7 filiales90

Langues15

Expertise: Performance commerciale1



11ème Symposium Annuel du Key Account Management

Quelles évolutions actuelles majeures des programmes KAM?

2023

2025

1. Environnement « VUCA »

2. Ecosystèmes: 
complexité & proximité

3. IA 

4. Développement durable

4

2024
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La conférence d’introduction :

Un monde différent exige des KAM différents

Diana Woodburn

Présidente

AKAM Traduction simultanée 
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Les intervenants de l’atelier n°1 (10h10-12h10 ce jeudi)

Nicolas Swetchine

SVP Partenariats Stratégiques

MICHELIN

Julien Chorlet

Group 

KAM Director

Geoffray Escoffier

Group 

Deputy Head of KAM

Frédéric Coridon

Responsable de Marché 
Industrie & Manufacturing

APAVE
BOUYGUES CONSTRUCTION
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Les intervenants de l’atelier n°2 (13h30-15h30 ce jeudi)

Bettina Isabey

Head of Global Account 
Management

SIEMENS

Vincent Gely

Regional Vice President Sales 
Telco, Construction, Energy & 

Utilities

SALESFORCE

Carlos Martin Boix

Sales & Marketing 

Excellence Manager

Fabio Dallan

Global 

Key Account Director

SAINT-GOBAIN
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Les intervenants de l’atelier n°3 (16h00-18h00 ce jeudi)

Thierry Jourdain

Senior Business Advisor. 
Executive VP

CAPGEMINI

Sophie Javary

Vice-Chairman CIB EMEA

BNP PARIBAS

Emmanuelle Leon

Professeure associée
Management RH

ESCP
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Plénière : 
L’America’s Cup, bien plus qu’une simple compétition sportive : 

un défi de management

Philippe Presti
Navigateur – Coach Manager
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N°1 : 8h30-9h30

Perspectives macro-énonomiques de 2026

Hélène Baudchon
Deputy Chief Economist

BNP Paribas

N°2 : 9h30-10h30

Apps IA pour le Key Account Management

Ludovic Le Gac
Directeur Général

2 Conférences plénières

Demain, 
Vendredi 10/10 matin

Margaux Hourdin
Business Developer IA

Sam Huylebroek
CCO

Uman
Halifax Consulting
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Les intervenants de l’atelier n°4 (11h-13h ce vendredi)

Antoine Fort

CEO

QOBRA

Bettina Isabey

Head of Global Account 
Management

SIEMENS

Christopher Broque

VP Sales South Europe

ABTASTY

Julien Chorlet

Group 

KAM Director

Geoffray Escoffier

Group 

Deputy Head of KAM

BOUYGUES CONSTRUCTION
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ORGANISATION
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Votre badge

Marine BOUZIAT

1 Plateforme digitale

◼ Votre programme personnel

◼ Liste des participants

◼ Présentations (semaine prochaine)

Margaux HOURDIN Alexandre COERETTE Hélène MOREAU
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Plan des salons 

Brasilia

Rio

Supervielle

Amazone

Plénières

Ateliers

Pauses & déjeuner

Espaces de réunions
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Pour accéder à la liste des participants et aux infos pratiques

2 accès à la plateforme de l’évènement

1

2

Une fois sur la plateforme, pour accéder aux informations
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EN CONCLUSION
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Partagez, benchmarkez, apprenez !

Réseautez…

Profitez bien !
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Le programme du Club 2025 – 2026 : 8 évènements !

19
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Près de 60 membres à l’année

Industrie Services
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Rejoignez le Club 2025-2026 dès aujourd’hui 
et bénéficiez d’un tarif préférentiel de 1650€ HT !

Rendez-vous sur le site du Club du Key 
Account Management et inscrivez-vous !

Le parrainage 
10% de remise sur l’inscription pour le parrain et le 
parrainé

https://le-club-du-key-account-management.halifax-
consulting.com/ 

21
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https://www.halifax-consulting.com/it/il-club-key-account-management-e-sales-excellence-italia/
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NEXT MASTER CLASSES IN 2025:
- 04 Nov: Strategic Selling with C-Levels
- 25 Nov: Leadership for Gen Z
- 18 Dec: ROI Selling

Contact: Antoni Girod 
agirod@halifax.fr

A blue 
square 
with white
letters
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Eric PINARD
Consultant Expert 

KAM / SAM

Parmi Vos hôtes
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L’America’s Cup, bien plus qu’une simple compétition sportive : 
un défi de management

Philippe Presti
Navigateur 
Coach Manager
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Merci ! 
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Votre opinion est importante pour nous !

Merci de renseigner notre questionnaire de satisfaction. 
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Le programme du Club 2025 – 2026 : 8 évènements !

29
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Près de 60 membres à l’année

Industrie Services
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Rejoignez le Club 2025-2026 dès aujourd’hui 
et bénéficiez d’un tarif préférentiel de 1650€ HT !

Rendez-vous sur le site du Club du Key 
Account Management et inscrivez-vous !

Le parrainage 
10% de remise sur l’inscription pour le parrain et le 
parrainé

https://le-club-du-key-account-management.halifax-
consulting.com/ 
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Merci ! 
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