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Levez le voile sur la data avec Power Bi : le conseil de demain a portée de
main

» Les clés et enjeux d’un reporting stratégique et opérationnel pertinent
» Construire un reporting impactant avec Power Bi
» Les clés pour déployer Power Bi au sein de mon cabinet
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S’adapter a la mutation de notre environnement

Forces

Une profession dont I'expertise est reconnue

Premier interlocuteur du dirigeant pour le
pilotage de son entreprise

Faiblesses

Des cabinets dont |le business model encore
trés axé autour de la production comptable

68 % du chiffre d’affaires assuré par l'activité de
production comptable (- 4%)

Source : études CSO
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Menaces

Des innovations impactant significativement les
missions traditionnelles : intelligence artificielle,
automatisation...

L'entrée en vigueur de la facture électronique

accélérant I'érosion de l'activité production
comptable

Opportunités

Attente des clients en matiére de conseil pour
naviguer dans un environnement incertain

Une expertise et qualité de conseil inégalée
pour interpréter ces données

Un gain de temps dans la production comptable



GRANDE »
Un nouveau réle a jouer pour l'expert-comptable : URNEE

I'accompagnement stratégique ""INNOVATION

Accéder a une vue panoramique de I'entreprise et de son environnement

N\l Vision financiére (PNL |Trésorerie / Réel | Atterissage) : cash report, CA, EBITDA, PNL...

N\l Vision opérationnelle : panier moyen, colit unitaire, marge par produit, repeat, lifetime
customer value, churn (taux d’attrition)...

N\l Vision environnementale : données sectorielles, macro-économiques, suivi des facteurs
exogenes clés (cours des matieres premieres, prévisions touristiques, politiques publiques...)




Un métier au coeur des flux financiers et opérationnels

La multiplication des données
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Un métier au coeur des flux financiers et opérationnels °E TIN OEVEAT|ON

Traiter un volume de données en croissance dans un délai plus raccourci
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Utilisation d’un outil d’analyse de données

$

Création d’un reporting présentant des KPI sous des formats
Graphiques et tabulaires
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Quels outils pour exploiter la donnée de nos clients DE L’ h‘{l OEVEAT|ON

Typologie des solutions du marché

Tableurs (Excel, Sheet...)

Airtable | Baserow... Solutions de Bi et de dataviz dédiées

c . ) ) N . (Mode projet )

o (Manipulation de données de maniére « flexible »)
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& Solution de reporting tabulaires Solutions de data-vizualisation
automatisés | semi-automatisés automatisés | semi-automatisés

(Modules intégrés) (Modules intégrés)

_ Capacité de datavisualisation
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Un panel d’outil au service de I'expert-comptable o gl NRIJ%EVEATION
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Construire un tableau de bord avec Power Bi n59|NRhl£EVEAT|qu

L'outil de Bi de Microsoft

O




Découvrir I’'Ux d’un tableau de bord Power Bi =N OE\FATION

Chiffre d'affaires annuel Objectif de chiffre d'affaires Top 3 décomposition des charges

15590 157 €

-464 %

2 vs chiffre daffaires N-1:16 349 269 €

14 078K € (99.35%)

15 590K € ———— fotal Charges
14 1T1KE

Achats de marchandises

13910 600 €

A% - 799KE (- 5%)

vs Achats de march. N=1:13 541 949 €

ol Chiffre d'affaires 2023

15 590 157 € DK €
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Quel business model au sein du cabinet ¢ ~INNOVATION

» Mode Projet : des tableaux de bords sur mesures avec des KPI financiers et non financiers sélectionnés et
calculés pour le client

» Modele Standardisé : tableaux de bords similaires déployés aupres de 'ensemble des clients du cabinet

» Modele Hybride : utilisation de ces deux modeles au sein du cabinet en fonction des clients et des budgets
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Mon plan d’action pour propulser
mes missions de conseil grace a

I’'analyse de données




GRANDE 4 .
[ ] l [}
Le choix de I'outil JOURIIEE
» Sur étagere : Tableau de bord standardisé, facile et rapide a mettre en place, mais limité par son caractere

générique.

» Personnalisable : Tableau de bord adapté a un besoin spécifique, mais nécessitant d'acquérir plusieurs blocs de
compétences

* Risques : Perte d'adoption utilisateur / Perte de maitrise des co(ts
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Iﬁs 3 blocs de compétences Power Bl 2 “INMOVATION

» BLOC 1 : Manipulation de la donnée - Ce que ne voit pas l'utilisateur final (taches back)
» BLOC 2 : Présentation de la donnée - Ce que voit |'utilisateur final (taches front)

» BLOC 3 : Gouvernance du service Power Bl



Les 3 blocs de compétences Power Bl

*

1

Niveau de compétence
Power Bl
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‘Bloc 3:

® Gerer le
Bloc1: service PBI
Créer votre
modele
.HOCZ:
Créer votre
interface

-
>

Outil sur étagere Outil personnalisable
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Démo technique 2 IR OVATION
Réaliser son tableau de bord sur Power Bi

Power Bl service
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Accéder a Power Bi sans developpement “INNOVATION

Réaliser son tableau de bord en drag & drop avec une solution Saas adaptée

Chiffre d'affaires HT Analyse
Période de janvier 2024 3 ao(it 2024 Pour I'année 2024, le chiffre d'affaires le plus récent, en ao(t, s'éléve a 94.000 euros. En juillet 2024, le Voir mes
chiffre d'affaires était de 91.800 euros. On peut noter une légére augmentation entre ces deux mois. Pour clients
‘I 5 9 8 6 K mai 2024, le chiffre d'affaires a atteint un sommet avec 185.700 euros, ce qui représente une nette
’ augmentation par rapport aux autres mois de I'année 2024, En comparant avec I'année précédente, en %
505.9 K 216.0 % ao(t 2023, le chiffre d'affaires était de 100.500 euros, ce qui montre une légere diminution en aoit 202...
N-1 Variation N-1 Voir plus
Evolution du chiffre d'affaires HT () Analyser en
® Mensuel @ Mensuel N-1
400 K
300 K
200 K
- . I l
0K
Mensuel janvier février mars avril mai juin juillet ao(t septembre  octobre  novembre décembre  Total
Mensuel 109 K 132K 122 K 187 K 371K 306 K 184 K 188 K 1599K
Mensuel N-1 54 K 52 K 28 K 21K 52 K 74 K 124 K 101 K 123 K 60 K 33K 57 K 779K
Ecart N-1 55K 79 K 94 K 165 K 319K 232K 59 K 87 K 819 K

Ecart N-1 % 103 % 152 % 340 % 777 % 608 % 315 % 48 % 87 % 105 %



Quel plan d’action pour lancer mon projet ?

Devenir le MOA

Formation interne

" “INNOVATION

Solution Saas

Mettre en place un
partenariat avec une
société spécialisée dans le
développement de
solutions Bi a destination
des directions financieres.

Devenez le maitre
d’ouvrage du projet de
votre client et bénéficier
de l'outil sur mesure pour

accompagner votre client.

Formez vos collaborateurs
afin de réaliser I'ensemble
de vos tableaux de bords
en interne.

Internalisez I'ensemble du
savoir-faire et faites
réalisez vos rapports des
collaborateurs dédiés.

Optez pour Power Bi en
self-service facilité en
développant vos rapports
au sein d’une solution Saas
industrialisant vos
rapports.

Développez des rapports
en drag & drop et
partagez-les avec vos
clients en tout liberté.
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Comment vendre une mission TdB ?  =%\NGVaTION

Ecouter, écouter, écouter
Empathie / Lire entre les lignes

Aide a la prise de conscience du besoin
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Recommandations 2 IR OVATION

Définissez votre usage (Outil sur étagere / personnalisable)
Automatiser,

Prévoyer un temps de contrble du tableau de bord.
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Ressources documentalres DE '—|N OVATION

Développez vos connaissances en intra ou avec I'Ordre des Experts comptables

Formations ordinales Organismes de formation Clubs professionnels Créateurs de contenus

SUP+ le wagon (1) ‘

EXPERTISE

N2 2 DataScientest B= Microsoft m sqlbi.

Eomprable 2030 I\
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CONCLUSION
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