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Présentation de jedatavi

Ambition de jedataviz.com Proposant aux

experts-comptables un outil
data simplejipuissant
s‘Tappuyant sur une base de
donnée mutualisée et enrichi
de données issues de 'open

~\ data

7 Jedataviz.com
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La valeur ajoutée de la data

QUELS SONT LES PRINCIPAUX BENEFICES
DE LA DATA POUR LES EXPERTS-COMPTABLES ?

A "
COMMUNICATION CLIENTS t AMELIORATION
; | DU SERVICE ET SATISFACTION

Augmenter les missions
traditionnelles

REDUCTION
DES RISQUES

Créer de nouvelles missions

ECLAIREE
der

A
GAIN DE TEMPS ET DE PRODUCTIVITE

Source : infographie « Parlons data ! » du SIC (lien ici)


https://extranet.experts-comptables.org/download/publication/cc8d4f53-ca83-449f-aae1-44b2627c3817/pdf
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Data : productivité et collaborateurs

La majorité des vos collaborateurs sont capables de prendre en charge de nouvelles missions (accompagnement, full
La data pourrait permettre d'augmenter la productivité des cabinets ? service, conseil, etc.) ?

NP 1%
nse | 1%

Pas du tout d'accord

o0
=

Pas du tout d'accord 7%

Plutdt pas d'accord 25%

Plutét pas d'accord 23%

0% 10% 20% 30% 40% 50%
0% 10% 20% 30% 40% 50%

Source : CNOEC d'oprés enquéte OpinionWay - Juillet 2023
Source : CNOEC d'oprés enquéte OpinionWay - Juillet 2023
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La data et les missions

La data pourrait aider les cabinets a aller plus loin dans la réalisation de leurs missions traditionnelles ? La data pourrait permettre aux cabinets de développer de nouvelles missions ?
nse ] 1% nsp ] 1%
Pas du tout d'accord - 5% Pas du tout d’accord

N s«
Plutdt pas d'accord _ 13% Plutdt pas d'accord _ 10%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 0% 10% 20% 30% 40% 50% 60%

Plutot d'accord

Tout a fait d’accord

Source : CNOEC d'aprés enquéte OpinionWay - Juillet 2023 Source : CNOEC d'apreés enquéte OpinionWay - Juillet 2023
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Les nouvelles missions data

Modernisation J R Accompagnement
du Sl du client I du créateur

Production (business plan..)
d'études
de marché

Missions
d'accompagnement
Réalisation & de conseil
d'un budget Valorisation
prévisionnel de fonds de
commerce

Comparaisons
sectorielles Missions
de valorisation

Missions
financiéres
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Les missions permises par jedataviz.com

Remise des comptes enrichis

Réalisation d’un budget prévisionnel
Accompagnement de créateurs

Production d’étude de marché

Accompagnement d’'une demande de financement
Valorisation immobiliere

Valorisation de fonds de commerce

Evaluation d’entreprise (cession/transmission)

Valorisation de titres
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Connexion a la plateforme

Comment se connecter a jedataviz.com ?

1. https://ecma-solutions.com/ressources

* Sivous étes déja utilisateur :

== - =

* Sivous n’étes pas encore utilisateur :

== - >
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https://ecma-solutions.com/ressources
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Page d’accueil de votre espace privé

Retour sur la page Administration de

<« % jedataviz.com

. @ Gestion FEC 5 & PHILIPPE DURANT B B — e Votre es ace
d’accueil —_— P

7.6

% jedataviz.com

F23 i Boutons

¥ .
Importer un FEC Mes clients Etude de marché d a Ct I 0 n s

Contribution du cabinet Actions conseillées

6 FEC non validés Valider
FEC validés 2023 @ Dossiers non analysés Analyser Panneau d’information
Tableau de o Messages non-lus Consulter Webinaires jedataviz.com : ‘ Nouveautés sur > ( inscri pt| on webinai res,
b 0 r d inscriptions et replay jedataviz.com !

9 mai 2023 28 février 2023 p replay’ nouveautés.")

Webinaire gratuit le jeudi a 16h + jedataviz.com permet de
Remise de votre cabinet Ll
réaliser une analyse de
Je m'inscris performance financiére & partir

o d'un FEC contenant des
150 ¢ Je visionne les replay :

eplay “Retour d'expérience -

écritures non validées (FEC de
"quasi-cloture”) - Cliguez ici (= assistance

Copyright © 2023 ECMA - Powered by X
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Les missions permises par jedataviz.co

Missions financieres

® Remise des comptes enrichis

® Réalisation d’un prévisionnel

e jedataviz.com

@ Gestion FEC TEClients £ & PHILIPPEDURANT B

S jedataviz.com
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 Tableau de bord

EE
OVATION

@ Gestion FEC EClients £ & PHILIPPEDURANT B>

Pharmacien

12 Rue Jean de Riouffe, 06150

3287432 €

+10,5%

+311598 €

Performance Croissance

10,5 % vs 2020

Q

SREN 999999999
Secteur 47.73Z

Résultats
2021-09-30 ~ @

Panel marché

153763 €

+32,4%  +37501 €

89247 €

Performance Profitabilité

4,7 % duca

Performance Flux de tréso

2,7 % auca

a2 73%

182%

Panel de marché

@ Colts d'exploitatiol @ Evolution du marché (] @,Budget -

Charges de
209%
Entrepr.

Autres achats
50%  61%
Entrepr. | -Marche.

personnel

153%
Marche

Achats directs

695% 682%
Entrepr. | -Marché

58% 97% 1445 e 72% n2%

Panel de marché Panel de marché.

Cannes FRANCE
Densité concurrentielle (éts.
par 1000 hab.) —o7 Lo4
Créations | Fermetures 212 82511344
Age moyen des concurrents 10ans
Procédures collectives 0
Revenu de la population
résidente T 20810¢€ t
Valorisation des FdC
Dep. Apes-Marltmes depuis 2015 e +739% I

° »

=
Rapports POF Acces partagé Personnaliser

2,4 % ason

+483 %  +25735¢€

© Trésorerie (%) d =

14,2 % scn

95%  -48914 €

Meme chifite diaffarres quen 2021 (+0.0%)

Allgnement de 1a proftabilté avec la médiane
dumarché (9.7 % du CA)

Flux de trésorerie opérationnel

281043 €

+191801 €

CGU - Copyright © 2023 ECMA - Powered by

atometrics

~ Pharmacien

© Evolution mensuelle du chiffre d'affaires 2021

Chiffre d'affaires
.

Profit opérationnel Flux de trésorerie op.

°
Acces partagé Personnaliser

#° Hypothéses de budget &

A cumuie
H
B

1053 €
e sorke
sioke
28%€

Octobre Novembre Décembre Janver

© CA par effectif d = © Seuil de rentabilité jours) 4 W

252 879 € par ETP

usKe
130K €.

Fevrier

2783425 € fuinen

0% 423909 +7,2% +186958 € J-

). Q
2041 291§,

266172 € 396941 € Bs6441 €

Cumulé (D Mensuel

2755 €

244ace 249ke
2uske 20ke
1919k E.
9e
1618K€.
Mars v Mai i
CA cumulé 2021 Budget

© Reépartition des revenus

Ventes de marchandises : 3220562 €
Autres

sane
339K a2t
06KeE 201Ke
276ace.
Jullet Aout Septembre

L] ©,Budget "

Allgnement de la crolssance avec les top 25% du
marché (+108 %)

Flux de trésorerie opérationnel

306980 €

4217738 €

CGU - Copyright © 2023 ECMA - Powered by ¥ atometrics




Les missions permises par jedataviz.co

Missions d’accompagnemen

® Accompagnement de créateurs

® Production d’étude de marché

® Accompagnement d’'une demande de financement

S jedataviz.com

Restauration traitionnelle (Code NAF/APE: 56.10A) - 03200 Vichy B Envegstrer

TEClients 4 & PHILPPEDURANT B

& imormer

S iedataviz.com

GRANDE

Restauration traditionnelle (Code NAF/APE: 56.10A) - 03200 Vichy.

UR

DEL’N

B Evegstrer

EE
OVATION

TEClients & & PHILIPPEDURANT B

& imprimer

ELEMENTS CHIFFRES

(@) ratios tmancers

€ Ventes defonds de
@& commerce
/2. Ventes immobiliéres

Y —

Emplacement des concurrents les
plus proches

Informations sur les 10
concurrents les plus proches.

Densité concurrentielle

Fermetures et créations

IEL% Environnement local

QR sant ds tvtssoments

Situation concurrentielle

Emplacement des concurrents les plus proches

v Zonedreude  ©

Restauraton tradtonnalie
(Code NAF/APE: S6104)
Siege socil cétenant psieurs
® ouabissements
Etabissement appartenant &
@ uneunié legal avee piusieurs
e

B @

CGU - Copyright ® 2023 ECMA - Powered by 5 atometrics

0 Lovers commercaux

EMPLACEMENT

»E-  Situation concurrentieli

@7}% Environnement local

Q) sone ces etavissements

Analyse des populations
Comparaison territoriale
Age des résidents

Catégories socioprofessionnelies
des résidents

CONTEXTE DU SECTEUR

©  Lesecteur dactivite

¢ :] ‘Tendances de marché

Répartition de la population résidente par tranches d'age

W Quarter Hotelde vile B Commune: Vichy Bl Déportement: Aller I Fronce.

Catégories socioprofessionnelles des résidents

Catégories socioprofessionnelles (population résidente)

(@)e)

@0

CGU - Copyright © 2023 ECMA - Powered by 5% atometrics
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Missions de valorisation

® Valorisation immobiliere
® Valorisation de fonds de commerce

® Evaluation d’entreprise (cession/transmission

G jedataviz.com EClents & & PHILIPPEDURANT B> e jedataviz.com EClents & @& PHILPPEDURANT B

Restauration traditionnelle (Code NAF/APE: 56.10A) - 03200 Vichy B Ewegistrer & imprimer Restauration traditionnelle (Code NAF/APE: 56.10A) - 03200 Vichy. B Ewegstrer & imprimer

ELEMENTS CHIFFRES Télécharger 10 lignes Sources d'informations chiffrées
10 25 50 ?@ oyers commerciaux
/
@ s p—— r—
EMPLACEMENT La France. L maniére trimestrielle. Lien de la source
€ Ventes defonds de Valorisation des fonds de commerce
o &EhER . Lien de la source
L 3 58P Giobal sas certaines. pays.
(en angiar)
Derniéres ventes de fonds de October ‘October publie un barométre des taux de maniére annuelle. Lien de la source
commerce ® Environnement local
Multiple de CA HT (prix de cession exprimé en % La des. etOAT. Les. Lien de la source
Multiple de Effecti total
Les 10 transactions les plus e ) le A
proches (F)  santé des établissements. Banque Centrale La Lien de la source
N\ ene Taux sans isaue Européeme (en ancie)
\Valorisation des fonds de (63 Cessions dans les
4176 cessions en) Lien de la source
s o 2o et . France entre 2012 et 5 Residents et population de financiéres sur s taux dntéret & court et fong terme. La mise & our est Quotidienne. Pt
Vil passage
Tendance de prix des fonds de
Le professeur Ster School o r New Lien de 1a source
commerce Damodar:
= ‘en ligne sur le co0t du capital, avec des données pour différentes industries et pays, y compris la France. (en anglais)
CONTEXTE DU SECTEUR
Fourchette basse 2049 35000 ecer .
/3. Ventes immobiteres ccer oo Lien de fa source
—d Médiane 63.87% 77.01% 757 8,01 46 000 62000 e Le secteur d'activité Cott du capital
Fourchette haute 9375% T0,41% 16.02 15,63 82286 2688 KPMG ) N Sutoutes Liende source
$2) vovers commercinx e i) structire o copetal e Sans ) {on anpiac)
(:) Tendances de marché
Lassen 100 pays. Lien de la source.
Research Networl)  rsaue. (en angiai)
EMPLACEMENT .
Tendance de prix des fonds de commerce AUTRES RESSOURCES Lo de 1o source
KRoLL KRoLL rapport surfes e s
- Situation concurrentiele Primes de taile
® Fairess Finance Fairmess Finance fournit des données sur les primes d isque, utles piour e calcul du taux d'actualisation, mises & four mensuslement. Lien de 1a source
Environnement local —— ® Absoluce Barometre de valorisation des PME Lien de la source

Ressources utlles

GO sont ces etabissements cas usage

Jatometric

CGU - Copyright © 2023 ECMA - Powered by &

CGU - Copyright ® 2023 ECMA - Powered by
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ELEMENTS CHIFFRES

Ratios financiers

Menu « valorisation de titres »

Ventes de fonds de
Commerce

B e Q

‘Ventes immobiliéres

e L'objectif de ce menu est de fournir des sources utiles pour réaliser une valorisation des capitaux propres d'une
entreprise
— Panorama des méthodes d'évaluation et avantages inconvénients de chacune

Eléments a demander aux clients avant de réaliser une étude

— Bonnes pratiques et erreurs a éviter

— Modeéle de rapport d'évaluation

éﬁl@ Loyers commenciaus

EMPLACEMENT

*. Situation concurrentislie
Efﬂr Environnement local

. . , . . \Q’P& Santé des établissements
e Evaluer les titres d'une entreprise avec la méthode patrimoniale

==  Résidents et population de

e Evaluer les titres d'une entreprise avec la méthode DCF Vil  passsge

CONTEXTE DU SECTEUR

T N

Le contexte dune de methodes p
&valuation détermine ses : ""NP“' celles I o e “:“;“J’: i . i Banque de France La Banque de France publie les données sur les taux des crédits aux entreprises en France. Les données publiées de maniére trimestrielle. Lien de la source Tendances de rehé
asées sur e revenus, sur e 0 ma
identif ’ les comparables cu sur les I ructure didentifer les levi ! Lien de la source
etude des - = donnies patrimeniales. e @ ler ot s Cot de a dette 8P Global &P publie (oumeme pour certaines valeurs) d s sur le codt de la dette par pays.
podion e Une onjonciure (nlveaux de prix) pat de ka négodiaton (en angiais)
endante pour des ] o5t lIs sont — voire destimer
e conformite, et préférable, October October publie un barométre des taux de maniére annuelie Lien de fa source
Banque de France La Banque de France public les données des taux indicatifs des bons du trésor et OAT. Les données sont publiées quotidiennement. Lien de a source AUTRES RESSOURCES
Cc X Vi o Banque Centrale Lien de la source
Contexte de Intervalle de enque Centrale La Banque Centrale Européenne publie les statistiques sur les taux obligataires,
Févaluation valeurs Taux sans risque Européenne (en anglais)
évaluatior valeurs
Trading Economics Trading Economics fournit des données économiques et financiéres sur les taux dlintérét a court et long terme. La mise 4 jour est quotidienne. “‘3(” dela T°“:“‘
Les - K4
Damodaran L professeur Aswath Damodaran de la Stern School of Business de U York met a dispostion ba en  Liendela source
e La CCEF (Compagrie des Consas et Exprts Fnancer) puble s rapport sur s taux aux mutptesce oo s - Ressources utlles
2 ; valorisation pour les PME
e c o
§ : Coat du capital
dincertitace de focif " KPMG publi e it t e Gt d ital, L 1t des indicati toutes I ites d 0t dy ital (betz Lien de :
? publie annuellement un rapport sur le o0t cu capital en donnant des indicaions sur toutes les composantes du colt du caital (beta, prime  Lien de fa Source \
gvaus : KPMG Cas d'usage
ot e e de risque, structure du capita, taux sans fisque.-) (en anglais)
dornr ir des * Le prix moximum
transactions similaires 2 =] acceptoble por [acquéreur
sources dinformations chiffrées
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Alertes de marché

m ELEMENTS CHIFFRES v

* L'objectif de cette nouvelle fonctionnalité est de suivre le marché sans se connecter a www.jedataviz.com

* Les destinataires des alertes mails peuvent étre I'expert-comptable, le collaborateur et/ou le client @ emeracement \

* 2 types d’alertes mails :

* Les alertes de marché permettront a votre client de recevoir des listes au format Excel, dans une limite de 500 lignes par email selon la
périodicité que vous aurez déterminée.

‘.&: CONTEXTE DU SECTEUR W

* Les alertes des offres publics permettront a votre client de recevoir tous les matins un email avec des derniers marchés publics publiés
sur le site du BOAMP lui concernant.

=

:::‘ Valorisation de titres

De : noreply@jedataviz.com <noreply@jedataviz.com>
Envoyé : mercredi 8 novembre 2023 16:05

A 3
Objet : Veille de marché preparée par votre expert-comptable { t“ Créer une alerte

Vente de fonds de commerce : lien ici
Bonjour, L. L.
Création de concurrents / creation
a partagé avec vous un état des lieux de votre marché local (3 Square Averroés 69009 Lyon) . ) ) . L.
d’établissements : lien ici

Vous trouverez en piéce-jointe les listes suivantes, pour la période 2023-08-08 a 2023-11-08 :

L Procédures collectives : lien ici
« Les créations d’établissements concurrents : -

o Secteurs couverts: 69207

o Groupe de secteurs:

o Zone d’analyse : Méme commune
Bien a vous,

L’équipe jedataviz.com

& Jjedataviz.com


http://www.jedataviz.com/
https://view.officeapps.live.com/op/view.aspx?src=https%3A%2F%2Fextranet.jedataviz.com%2Fdoc%2FExemple%2520Ventes%2520de%2520fonds%2520de%2520commerce%2520(5610A).xls&wdOrigin=BROWSELINK
https://view.officeapps.live.com/op/view.aspx?src=https%3A%2F%2Fextranet.jedataviz.com%2Fdoc%2FExemple%2520Cr%25C3%25A9ation%2520des%2520concurrents%2520(5610A).xls&wdOrigin=BROWSELINK
https://view.officeapps.live.com/op/view.aspx?src=https%3A%2F%2Fextranet.jedataviz.com%2Fdoc%2FExemple%2520Procedures%2520collectives%2520des%2520concurrents%2520(5610A).xls&wdOrigin=BROWSELINK

Présentation des missions clés

L'apport de valeur pour le client et le cabinet

Missions financieéres :
- Remise des comptes enrichis
- Réalisation de prévisionnel

Mission d’accompagnement :

- Accompagnement de créateurs

- Production d’étude de marché

- Accompagnement dans une demande de
financement

Mission de valorisation

- Valorisation de fonds de commerce
- Valorisation de patrimoine

- Valorisation de titres

Présentation sous forme d’un tableau de bord
simplifié et compréhensible
Comparaison de sa performance avec ses pairs

Accompagnement deés le processus de
réflexion (en amont dans la création
d’entreprise)

Obtention de données et références de
marché difficiles d’accés en tant que chef
d’entreprise

Gain de temps dans l'obtention des demandes
de financement grace a la construction d’un
dossier solide

Acces a des références de marché pour
visualiser des opportunités et connaitre en
continu la valeur de son patrimoine /
entreprise

Prendre des décisions éclairées

OURNEE
"““INNOVATION

Gain de temps dans la production des analyses
Participation a la structuration d’une base de
données de comparables

Diversification des missions (positionnement
sur des missions non traditionnelles et
possibilité de prospecter des nouveaux clients
/ nouveaux secteurs)

Fidélisation des clients : accompagnement
personnalisé tout au long de la vie du client
pour apparaitre comme un véritable
partenaire quotidien

Diversification des missions (positionnement
sur des missions non traditionnelle)

Gain de temps dans la réalisation de ces
missions complexes grace a l'accés a des
références de marché
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Guide

Guide

jedataviz.com

Quelles sont les nouvelles missions
rendues possibles grace a
jedataviz.com ?

I

Plutét missions traditionnelles (tenue et remise
des comptes, élaboration de business plan
prévisisnnel] ou missions de conseil
(valorisation de fonds de commerce,
valorisation immobiliére, étude de marché..) ?



https://ressources.ecma-solutions.com/jedataviz-com-guide-nouvelles-missions-data

r

O Mise en ceuvre

concrete des missions




Tarifs et mise en place au cabinet

GRANDE

JUR
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Pack BRONZE

Pack ARGENT

Pack OR

Modules disponibles
Etude de marché : inclus
Tableaux de bord annuels : X

Tableaux de bord mensuels : X

Modules disponibles
Etude de marché : inclus
Tableaux de bords annuels : inclus

Tableaux de bord mensuels - X

Modules disponibles
Etude de marché : inclus
Tableaux de bords annuels : inclus

Tableaux de bords mensuels : inclus

Fonctionnalités incluses
Livrables clés en main
Personnalisation
Marque blanche

Export des données

2 520€HT 7an
soit 210€HT /mois

Fonctionnalités incluses
Livrables clés en main
Personnalisation
Marque blanche

Export des données

3 000€HT 7an
soit 250€HT /mois

Fonctionnalités incluses
Livrables clés en main
Personnalisation
Marque blanche

Export des données

4 320€HT 7an
soit 360€HT /mois

OVATION
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Quelles questions se poser avant de mettre en ceuvre une mission ?

La mission porte-t-elle sur les disciplines NON
traditionnelles de I'EC ?
(compta, fiscal, social, juridique)

Afin de proposer des missions de conseil
et de pleinement les intégrer au sein des
missions de votre cabinet, il est
important de se poser des questions sur
leur mise en ceuvre.

La mission peut-elle étre réalisée par des
collaborateurs non spécialisés ?

oul NON

La mission est-elle liée a une obligation légale
ou réglementaire ?

oul ' NON
v A4

Mission de Mission . . . .
. ) Mission de conseil Mission hors piste
production d’accompagnement
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Comment commercialiser Ia mission ?

1. Déploiement au sein du cabinet
. Formations des équipes (webinaires du jeudi / replay) et aide en ligne
. Désignation d’un référent
2. Intégration dans l'offre de service du cabinet
. Définir des prestations en fonction du profil des clients (rédaction de brochures), par exemple:
. Pack créateur (une étude de marché et un business plan)

. Pack présentation des comptes/diagnostic (un tableau de bord avant et aprés la cléture avec comparaison sectorielle)

. Pack transaction (une analyse de la performance et une valorisation)
. Pack information du dirigeant (une étude de marché a 360° et une analyse des ratios sectoriels)
. Définir un modele économique a mettre en place:

. Type de service: abonnement (refacturation), missions ponctuelles (approche valeur)
. Niveau de prix (en général, le prix est estimé sur la base des colts mis en ceuvre, du gain pour le client et des éventuels offres concurrentes)
3. Communication aupres des clients
. Commencer par les clients les plus demandeurs

. Cibler les clients prioritaires en fonction de leur secteur, de leur taille ou de leur niveau de maturité par exemple
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Nous sommes la pour vous aider

* Une aide en ligne est a votre disposition :

* Nouveau ! Groupe LinkedIn club utilisateur jedataviz.com

* Demande d’acces ici (réservé aux utilisateurs, méme en version gratuite)

* Nos équipes sont la pour vous :
* Equipe commerciale : via le formulaire ou votre interlocuteur commercial habituel

* Equipe technique : via l'aide en ligne ou assistance@jedataviz.com

Laissez-nous un message


https://www.linkedin.com/groups/12953584/
https://contact.experts-comptables-media-association.org/jdz-demande-de-demo
mailto:assistance@jedataviz.com
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Inscrivez-vous
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Guadeloupe
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Les
Rencontres

ECMA

Du 05 mars
au 01 décembre 2024

Votre étape incontournable
sur la route de la digitalisation


https://rencontresecma2024.clcomevents.fr/?utm_plz_email_id=65a7ace2e317a77be3a3a685&cid=63c97933d59cbc79ffa5e50e&utm_campaign=plezi&utm_medium=email&utm_source=plezi-emailing#formulaire
https://rencontresecma2024.clcomevents.fr/?utm_plz_email_id=65a7ace2e317a77be3a3a685&cid=63c97933d59cbc79ffa5e50e&utm_campaign=plezi&utm_medium=email&utm_source=plezi-emailing#formulaire

Participez a nos webinaires hebdomadaires

jedeclare.com

Approfondir vos
connaissances de
I'utilisation de
jedeclare.com pour
répondre a vos
obligations fiscales et
sociales

Un mardi sur deux,
de 15h00 a 15h45

Je m'inscris

jefacture.com

S’informer sur

I'obligation de la facture

électronique et

découvrir jefacture.com,

future PDP de la
profession pour rester
au ceceur des flux de
facturation de vos
clients

Tous les jeudis,
de 14h30 a 15h30

Je m'inscris

jesignexpert.com

Apprendre comment
étendre 'usage de
jesignexpert.com au
sein de votre cabinet

Tous les lundis,
de 16h00 a 17h00

Je m'inscris

jedataviz.com

Découvrir les
opportunités offertes
par jedataviz.com, la

solution de
datavisualisation et de
comparatifs sectoriels
pour développer les
nouvelles missions

Tous les jeudis,
de 16h00 a 17h00

Je m'inscris

Ne tardez plus pour vous inscrire !

conformexpert.com

Découvrir
conformexpert.com, la
plateforme d'Examen
de Conformité Fiscale
des experts-comptables

Un vendredi sur deux,
de 14h30 a 15h30

Je m'inscris




Q
S
ofd
O
>
S
3
o O
.u._m
S
o 3
Mt
(0]

r




	Diapositive numéro 1
	Les intervenants
	Diapositive numéro 3
	Diapositive numéro 4
	Présentation de jedataviz.com
	Présentation de jedataviz.com
	Diapositive numéro 7
	Quelques éléments de contexte
	Quelques éléments de contexte
	Quelques éléments de contexte
	Présentation des missions clés
	Présentation des missions clés
	Diapositive numéro 13
	Connexion à la plateforme
	Connexion à la plateforme
	Diapositive numéro 16
	Les missions permises par jedataviz.com
	Les missions permises par jedataviz.com
	Les missions permises par jedataviz.com
	Présentation des missions clés
	Contenu d’une étude de marché
	Présentation des missions clés
	Présentation des missions clés
	Diapositive numéro 24
	Tarifs et mise en place au cabinet
	Mise en œuvre des missions
	Tarifs et mise en place au cabinet
	Tarifs et mise en place au cabinet
	Diapositive numéro 29
	Participez à nos webinaires hebdomadaires
	Merci pour votre attention

