POUR VOUS, ON SE DEPASSE

lo solution pour tous
Ies professionnels
|

Devenez patron de votre centre Midas !

01 30 82 56 93 - recrutement-franchise@midas.fr

franchise.midas.fr



80

Personnes
a votre écoute

des hommes
et des femmes qui
connaissent vos enjeux
et anticipent vos besoins.

Années
d'expérience
premier réseau

mondial de la Franchise
automobile.

2éme
Poste
de dépense

des ménages
francais.

96%

De nos clients

déclarent étre satisfaits
ou tres satisfaits
des services Midas.

Source : Barometre Ligne Directe

12 000

Heures
de formation

pour developper
VOS competences
et celles de
vos collaborateurs.

Nouvelle
identité

avec un concept revisite,
pour une expérience
client plus claire.

chez

TMDAS

Votre

Team

ler
Réseau
pour I'innovation

qui anticipe, adapte
et fait évoluer

son savoir-faire pour

répondre au marche.

93%
De notoriété
de la marque

un impact béenéfigue
pour votre activité
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Un marché
a fort potentiel

Le parc automobile Frangais compte pres de
31,5 millions de véhicules. Ce marché est en croissance
réguliére et offre de belles perspectives.

La taille du marché est de plus de 2 milliards d'€.

« L'dge moyen du parc est de 9 ans pour le parc national
et de 9,5 ans pour Midas, entre 23 jours et 31 ans.

Midas, leader de la voiture connectée avec Midas
Connect et Midas Cormect PRO

En 2019, la moyenne de chiffre d'affaires a été de 650 00O €.

Chiffre d'affaires
Marge commerciale brute

e Masse salariale - équipe de 4 salariés et vous
e Redevance publicité nationale

e Frais de fonctionnement

e Loyer

Excédent brut d’'exploitation
Redevance enseigne Midas

Taux de rentabilité d'exploitation

100%
65%
30%
5%
12%
7%
11%
5%
6%

Nos engagements pour

Une enseighe

garder notre longueur d'avance ~2Mobivia
Marqguer I'esprit du consommateur en offrant T ANSDEXPERIEE 3 'I
le meilleur rapport qualité/prix/service. 50 50 millions i
DE CLIENTS MILLIARDS D'EUROS

Investir dans la recherche et le développement
pour toujours ameliorer nos prestations.

Donner, d tous les automobilistes, une vraie
alternative a I'entretien de leur véhicule
et assurer leur mobilité.

Anticiper les futures évolutions du marché :
I'entretien de véhicules électriques et hybrides,
I'éco-prevention,..

Etre a I'écoute des nouvelles
attentes et besoins de nos
clients afin d'atteindre

leur tres satisfaction.

Nos valeurs

NOUS AVONS UNE BELLE LONGUEUR [_ LA DISPOMIBILITE ET I\
DAVANCE DANS NOS INNOVATIONS, I NOS EGUIPES FAVORIS!

FFRONS DES MILLIERS D'HEURES,
PRODUITS, SAVOIR-FAIRE, SERVICES.. ATION

NOUS Of
DE FORM, A TOUTES NOS EQUIPES.

MIDAS

DE CHIFFRE D'AFFAIRES*

Plus de

19 w2 2100

PAYS D'IMPLANTATION

centres

PLUS DE . ‘ ‘ ‘

9 MARQUES COLLABORATEURS

PARTICIPATIONS
2 ; DANS DES . .
* Chiff fin d ¢ 30 tembre 2019
START-UPS CAhors taxes franchisés inclus. o

Une fédération qui permet une
forte puissance d'‘achat et une
marge de négociation importante.

e respect
del'environnement

N\

Au coeur de notre activite,
Midas s'engage durablement
pour une mobilité toujours
plus verte.




VOTRE PARCOURS

Rencontrez-nous et découvrez

le coeur de la franchise Midas.
Adhérez a des valeurs communes
et humaines.

REUNION
D’'INFORMATION

il

Suite & votre venue en Réunion

RDV
OPERATIONNEL d'information, vous serez au plus
ET STAGE prés du terrain pour concréetiser
DECOUVERTE votre aventure entrepreneuriale.
VALIDATION
MUTUELLE
Nos développeurs seront a vos cotés & chaque étape du
LA RECHERCHE

projet de création, en commencgant par la recherche du local
DE VOTRE LOCAL . e :

correspondant & vos attentes et par la négociation du bail.
Ce rapport d'étude synthétise lI'attractivité de la zone
d'implantation, la concurrence et la démographie
environnante.

UNE ETUDE
D'IMPLANTATION

C'est avec nos collaborateurs que vous pourrez évoguer

les montants d'investissement et batir votre dossier bancaire.
Tout sera mis en ceuvre avec vous, et si besoin avec les pdles
bancaires franchise.

LES DEMARCHES
DE FINANCEMENT

SIGNATURE DU DIP Document d’'Information Précontractuel

Plan, implantation des equipements, montage visuel

de la fagade, ou travaux éventuels de remise au concept,
c'est avec l'appui d'un spécialiste, chargé d'ouverture Midas,
gue vous avancez dans votre projet.

LAMENAGEMENT
DE VOTRE CENTRE

D KD

Elle combine pratique et théorie. Au total, 6 semaines minimum :
80 2 )\ LA FORMATION vous permettront de maitriser les outils et les indispensables NOS engq gements pou r U ne enselg ne
Personnes eme R pour l'ouverture de votre centre Midas. ga rder notre |ongueu r d'qvq nce g‘ Mob|V|Q

a votre écoute Poste
de dépense SIGNATURE
Des hommes @ - Marquer l'esprit du consommateur en offrant £ AN DEXPERTISE

. DU CONTRAT AU SERVICE DE PLUS DE

et des femmes qui des ménages le meilleur rapport qualité/prix/service. 0 50 millions i
connaissent vos enjeux francais. e DE CHIFRE DAFPARES:

+ Investir dans la recherche et le developpement
pour toujours ameliorer nos prestations.

et anticipent vos besoins.

Plus de
. " : sesss  Eiiss A
+ Donner, a tous les automobilistes, une vraie 3352200003380 10U J
» Dés lI'ouverture de votre + Un site Internet national - Des réunions régionales, alternative & 'entretien de leur véhicule centres
centre, durant une semaine commercant et une fois par trimestre et assurer leur mobilité.
voire plus puis tout au long votre page locale. pour échanger sur les
de votre contrat. . Un important actions commerciales - Anticiper les futures évolutions du marché : ' e & G‘
: : ' I'entretien de véhicules électriques et hybrides, '
- Votre Directeur de Zone sponsoring TV en cours et avenir féco-prévention 4 4 QMARQUES COLLABORATEURS
et votre Responsable de - Des campagnes du « LAFM : 'association des 27 PARTICRATIONS
s s \ o« e r . . s . * Chiffres & fin d'exercice. arrétés au 30 septembre 2019
Secteur sont dédiés ¢ publicité via tous les franchisés Midas, . Etre & I'écoute des nouvelles START-UPS A hors taes franchiss nclus
votre succes. Véritables canaux tels que la radio, lien avec le Franchiseur attentes et besoins de nos
conseillers permanents, la PLV, les affichages, qui vous permet de clients afin d'atteindre Une fédeération qui permet une
ils vous accompagneront les tracts,.. participer aux commissions leur trés satisfaction. forte puissance d'‘achat et une
pour définir et réaliser vos . Des envois de SMS et d'échanger sur les décisions marge de négociation importante.
QITJecfclfs. I.Is part!c;peront d’E-mailings ciblés, pour le réseau.
?or?nn;rtri]:r?gg 3250 é?quipes pour vos clients et vos « Un site de recrutement
- prospects qui vous permet de diffuser Nos valeurs e respect
- Au cours de votre contrat, vos offres d'emploi et ’ .
vous aurez toute la 2020 constituer votre équipe. del'environnement
formation pour vous LB Ao <

et vos collaborateurs.

Au cceur de notre activite,
Midas s'engage durablement
pour une mobilité toujours
plus verte.

Années 9 6%

De nos clients

I} CONTROLE TECHNIQUE
Pour yous, on s'occupe de tout

-20°

sur Piéces (hors pneus), Forfaits
& LA Révision Constructeur

d’'expérience

déclarent étre satisfaits
< <) ou tréshsotlsfqlts
(’Z‘omob\\ des services Midas.

Premier réseau
mondial de la Franchise
automobile.

CmMalzozo ELLE LONGUEUR

NOUS AVONS UNE B LO
DAVANCE DANS NOS INNOVATIONS,
PRODUITS, SAVOIR-FAIRE, SERVICES..

MIDAS

Source : Barometre Ligne Directe




Pour devenir patron de votre centre MIDAS,
VOUS avez TROIS possibilités

La création La reprise La conversion
AVANTAGES

Vous choisissez votre Vos clients vous QU?'Q_UGS travaux @ ,

région pour vous attendent déja ! prevoir et vous voici lance |

implanter et créer Une belle campagne Gardez votre garage,

le centre dont vous de lancement et vous votre clientele, votre trafic,

réviez | Notre équipe voila & la téte de votre touten rejoignant un

vous trouve le local, entreprise | concept gagnant qui a

fait ses preuves.

DUREE MOYENNE DU PROJET
9 mois 5 mois 4 mois
FORMATION

6 semaines de formation; 2 théoriques et 4 pratiques en centres.

FINANCEMENT

Un investissement global de +/- 200 000€
Un apport personnel de 60 O00€

Vous souhaitez en savoir plus ?

§£ ﬂﬁhﬁg "l

franchise.midas.fr



Nouveau modéle économique 2021

Progressivité
m CA centres < 500k€ — Roy : 4,0% F. Pub : 3,0% 01.04.2021
m CA centres > 500k€ — Roy : 4,5% F. Pub : 4,0% 01.04.2021

Dégressivité
m CA centre > 1,5M€ ou CA cumulé multi-sites > 1,5 ME
— Roy : 4,5%x1,5ME + 3%x CA>1,5ME

F. Pub : 4,0% (inchangé) 01.01.2022
m Paiement au meilleur des 2 solutions

DEVENONS PARTENAIRES

-y

B franchise.midas.fr

M recrutement-franchise@midas.fr



