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Gestion du cash
Les méthodes apres une
situation vécue



Histoire vécue : Survivre 2 ans a -30 k€

Annee @2016 @2017 @2018 © 2019 @2020
250K €

xpeRTS-<©

200K €

150K €

Prét — Déblocage 1
100K € l

50K €

Prét — Déblocage 2

Il

0K €

Retour ventes Amazon FR
+ Quverture Amazon EU

-50K €

t Ouverture site touristique

D H -100K €
rivn janv. 2017 juil. 2017 janv. 2018 juil. 2018 janv. 2019 juil. 2019



613 - Locations Immo...

Revenir a mes

charges Mensuel janvier  février mars avril mai juin Juillet
Mensuel 137K 0,7K 0,7 K 08K 14,8 K 11,4 K 12,8 K

e Mensuel N-1 122K 0,1K 128K 01K 01K 6,2 K 0,2 K
Ecart N-1 15K 0,6 K -12,1K 07K 14,7 K 51K 12,7K

EcartN-1% 122% 7849% -945% 12260% 15827.. 828% 73506 %

—

Détails des 613 - locations immobiliéres

Libellé 613521 anonymisé
1,9583 (6,38%)

Libellé 613200 anonymisé

9,7548 (31,78%)
Libellé 614000 anonymisé

17,7317 (57,77%)

Drivn

aolt

00K

00K

Gérer le présent — Les charges mensuelles

Voir mes
septembre  octobre  novembre décembre Total fournisseurs

10,5 K 0,1K 02K 03K 30,7K

113K -12K 00K 00K 49,3 K %

-08K 13K 02K 03K -18,6 K

-73 % -1078% 12742% 2089,7% -37.7%

|

Date de facture Compte LAibeIIé Montant  Référence
01/01/2024 613200 Ecriture anonymisée 9,7 K Piece anonymisée
01/01/2024 614000 Ecriture anonymisée 3,7 K Piéce anonymisée
04/01/2024 613501  Ecriture anonymisée 0,2 K Piece anonymisée
04/01/2024 613512 Ecriture anonymisée 0,1 K Piéce anonymisée
01/02/2024 613501 Ecriture anonymisée 0,2 K Piece anonymisée
01/02/2024 613521 Ecriture anonymisée 0,5 K Piéce anonymisée
01/03/2024 613501 Ecriture anonymisée 0,2 K Piéce anonymisée
01/03/2024 613521 Ecriture anonymisée 0,5 K Piéce anonymisée
01/04/2024 613501 Ecriture anonymisée 0,2 K Piéce anonymisée
01/04/2024 613512 Ecriture anonymisée 0,1 K Piéce anonymisée
01/04/2024 613521 Ecriture anonymisée 0,5 K Piéce anonymisée
01/05/2024 613521 Ecriture anonymisée 0,5 K Piéce anonymisée
03/05/2024 613200 Ecriture anonymisée 0,1 K Piéce anonymisée
03/05/2024 613501 Ecriture anonymisée 0,2 K Piéce anonymisée
03/05/2024 614000 Ecriture anonymisée 14,0 K Piéce anonymisée
Total 30,7K
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Vue d'ensemble

Analyse des paiements

Solde des fournisseurs [ Poids des fournisseurs J

I -«
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Solde TTC du compte

En mai 2024, vous devez 107 263 € a vos
fournisseurs.

107,26K
\“_’-’/,/‘

*Si un fournisseur vous doit de l'argent, cela signifie peut-étre que

votre comptable est en attente d'une facture.

Total des achats TTC

Vos fournisseurs vous ont facturé 1 876 494 € depuis

janvier 2021

1,88M

Détails des opérations TTC

Achats CWE

gate facture Journal Libellé Montant TTC  Référence
31/05/2024  Achats CWE Ecriture anonymisée 196742 Piece
anonymisée
29/05/2024  Achats CWE Ecriture anonymisée 168,00 Piéce
anonymisée
28/05/2024  Achats CWE  Ecriture anonymisée 6 706,87 Piece
anonymisée
27/05/2024  Achats CWE  Ecriture anonymisée 2 659,40 Piéce
anonymisée
26/05/2024  Achats CWE Ecriture anonymisée 6 506,47 Piece
anonymisée
25/05/2024  Achats CWE Ecriture anonymisée 29 125,22 Piéce
anonymisée
24/05/2024  Achats CWE  Ecriture anonymisée 6,17 Piece
anonymisée
21/05/2024  Achats CWE  Ecriture anonymisée 1397,28 Piece
anonymisee
20/05/2024  Achats CWE Ecriture anonymisée 371929 Piéce
Total 1543 873,92



Anticiper le futur — Pilote automatique

Ajuster les valeurs extrémes du prévisionnel basé sur l'historique @

Ll Selon vos flux de trésorerie, nous vous préconisons un décaissement de -2487 € et un encaissement de 2786 €

-2 487 € 2786 €

Impot Societe ( } ( )
Prévisionnel de trésorerie ( Vérifier les lignes ) Afficher le graphique

Trésorerie réalisée =====* Trésorerie prévisionnelle
150K
100K
89K 89K
78K BK - 83K ... E?K 82K
' e Tt oo a1k
60K 61K 4 76K
L smneaneas e e Fax 70K
50K 57K 55K
O K . . . .
avr. 2024 mai 2024 Juin 2024 juil. 2024 aout 2024 sept. 2024

Drivn O O



Anticiper le futur — Commandes manuelles

Chiffre d'affaires > 728523 51024 49830 67068 51131 85678
Achats > -276 064 -22280 -19055 -20873 -24633 -13337
Charges externes v -171069 -15954 -12948 -25041 -9420 -11040
Achats non stockés > -37832 -1652 -4816 -2478 -4036 1197
Crédit bail v -19092 -1591 -1253 -1591 -1929 -1591
Libellé 612201 anonymisé -11232 -936 -936 -936 -936 -936
Libellé 612202 anonymisé -1848 -154 -154 -154 -154 -154
Libellé 612210 anonymisé -1956 -163 -163 -163 -163 -163
Libellé 612220 anonymisé -4056 -338 0 -338 -676 -338
Locations > -30971 -93 1332 -11651 -93 -4580
Charges locatives et de copropriété > -12180 0 810 -5582 0 -1620
Entretien et réparations > -18710 2317 -1300 -1536 -580 -699
Assurances > -5649 -383 -341 -349 -438 -1347

Drivn

- ~an —_—ar - Aan ~ PN Ane

Ensemble des montants Hors Taxes (HT)



Bilan apres cette expérience

250K € /° Se concentrer sur la réduction des charges montre ses /imitesx
parce qu’il n’est pas possible de descendre plus bas que O,

200K €

* Les prévisionnels permettent de voir « loin » mais ne reglent

pas les problemes de trésorerie,
Je quitte la société familiale

* La recherche de source de revenus est le plus efficace, car pour lancer Drivn
\_illimitée.

y
<

50K €

150K €

0K €

Retour ventes Amazon FR
+ Quverture Amazon EU

-50K €

D . -100K €
rivn janv. 2017 juil. 2017 janv. 2018 juil. 2018 janv. 2019 juil. 2019



MY UNISOFT PREDICT



r MY UNISOFT PREDICT

La comptabilité prédictive,
le futur
du cash management ?

-






> Défaillances d’entreprises dues a une
mauvaise gestion du cash

» (étude Cegid)

Vi



X > Quel délai de paiement fixer pour ce client ?

Vi



X > Quel délai de paiement fixer pour ce client ?

® Quelle quantité de stock acheter ?

Vi



% Quel délai de paiement fixer pour ce client ?
® Quelle quantité de stock acheter ?

o Quelles sont les implications financieres
d'une nouvelle embauche ?

Vi



« Gouverner, c¢'est prévoir »

Vi



« Gouverner, c¢'est prévoir »

¢ Préparation aux variations d’activité

7" 5 Vision sur les dépenses futures

¢ Optimisation de la trésorerie

Vi



Vi



M Définir les indicateurs a suivre (BFR, créances, marges)
A Réaliser un budget prévisionnel

AN 1 ° P °
A Faire un reporting régulier

Vi



M Définir les indicateurs a suivre (BFR, créances, marges)

A Rédliser un budget prévisionnel ——— M

x Faire un reporting régulier —— M

Vi



[ [
allié a la comptabilité prédictive

Vi



¥ N [ [
allié d la comptabilité prédictive

MyUnisoft Predict - A prédictive au service du décisionnel

Vi



M MY UNISOFT .
Reporting orginal v

() Dashboard

Annuel % CA N-1 2022 2024
11l Etats financiers
. - ~ Ventes de marchandises 227 325
Flux de trésorerie
¥ Ventes Centre A 10.2 18.7 20 5.6 17.5 23.1
SIG
70110009 VTE CENTRE A 10.2 18.7 20 56 [ | 23.]
s Chiffre d'affaires 13.5 20.8 23.7 9.8 227 325
[~ visualisation > Achats de matiéres premiéres 5.1 8.8 9.2 3.4 10.1 13.5
O3 Exports > Achats de marchandises 1.2 3 6.6 2.8 5 7.8
Achats 6.3 n.8 15.8 6.2 15.1 21.3
i3} Réglages
> Frais de personnel 3.3 4 4.8 2 3.7 5.7
2 Sortir
2 7 Impots et taxes 0.9 11 1.6 0 1.7 1.7
> Autres achats et charges externes 0.8 1.3 1.5 0.6 1.4 2
> Autres produits et charges exploit. 0.6 0.7 1.2 0.5 0.9 1.4
EBE [ EBITDA 5.6 Al 9.1 3. 7] 10.8
> Dotations & reprises 0.2 0.4 0.5 0.2 0.4 0.6
Résultat d’exploitation 5.4 6.7 8.6 2.9 s 10.2
7 Résultat financier 5.3 6.2 8.1 2.2 7 9.2
> Résultat exceptionnel 5.3 6.1 7.9 2 6.8 8.8

IS & participation




M MY UNISOFT

() Dashboard

1Il Etats financiers
Compte de résultat
Flux de trésorerie
SIG
Bilan

|~ Visudalisation

(3 Exports

oy

{a} Réglages

2] Sortir

Regles de trésorerie

Réinitialiser les régles [ Quitter le mode régles ]

Al

21
22
23
24
25
26
27
28
29
30
31
30
31
32
33
34
35
36
37
38
39
40
41
42
43
44
45
46
47
48
49
50
51

- fx
A

Achats

601000 - Achats stockés
604000 - Achats d'étude
605000 - Achats de mate
606000 - Achats non sto
606300 - Achats de four

Ventes
701000 - Ventes de prodi

706000 - Prestations de
707000 - Ventes de marc

B

Délais (jours)

o

TVA

20%
20%
20%
10%
10%

20%
20%
20%



M MY UNISOFT .
Reporting orginal v

Dashboard
Mensuel N-1 Prévu [ Réel Jan-2023 Déc-2023

Etats financiers

Flux de trésorerie Flux de I'activité
SIG ?  Proaduction stockée 3.6 2.2 2.6 2.9 3.5 4.5 4.7 4 35 3.6 2.1 1.9
; > Production immobilisée 11 1 0.9 0.8 0.9 1.2 1.6 1.4 1.3 11 0.7 0.2
gt > MP et appro consommés 4.5 4 5.5 7.5 7.8 8 9 10.5 8.7 6.5 4 3
[=ivisugliserion > Sous-traitance directe 23 23 2.3 2.3 23 2.4 2.4 2.4 2.4 2.4 2.4 2.4
Graphique 1 Flux de l'investissement 13.5 20.8 17 5.9 22.7 13.5 20.8 17 5.9 22.7 5.9 227
Grophique 2 » Augmentation de capital 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
> Emprunts MLT souscrits 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
> Exports
> Remboursement des emprunts 0.5 0.5 0.5 0.5 0.5 0.5 0.7 0.7 0.7 0.7 0.7 0.7
¢ Support Variation des préts actionnaires 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
{e Réglages > Dividendes versés 0.5 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
=) sortir Flux du financement LMT 13.5 20.8 17 5.9 22,7 13.5 20.8 17 5.9 22.7 5.9 22,7
Variation de trésorerie =23 =11 0.5 1.6 28 5.5 10.9 9.8 7.4 5.4 3.6 0.7
Trésorerie a l'ouverture 100.1 104.1




M MY UNISOFT .
Reporting orginal v

() Dashboard
Mensuel % CA N-1 Prévu [ Réel Jan-2023 Déc-2023

C R TN NN N I N T I N I N

v Ventes de marchandises

11l Etats financiers

Compte de résultat

Flux de trésorerie

“ Ventes Centre A 13.3 17.7 15.9 20.2 211 23.3 30.4 =71 25 27.3 25.6 18.7
o 70110009 VTE CENTRE A 13.3 17.7 15.9 20.2 211 23:3 30.4 =71 25 27.3 25.6 18.7
s Chiffre d'affaires 13.5 20.8 17 22.8 23.9 24 34.6 -10.6 27 29.9 27.1 20
[~ visualisation > Achats de matiéres premiéres 5.9 6.1 7.8 10.1 n.2 12.6 276 15 14.7 17.7 15 5
Graphique | > Achats de marchandises 22 23 2.4 3 3.1 3.6 4.4 -0.8 4.4 4.2 3.9 3.7
Achats 8.1 8.4 10.2 10.4 14.3 16.2 298 13.6 19.1 21.9 18.9 18.7
Graphigue 2
7 Frais de personnel 2 3.3 2.4 3 3.1 3.6 6.2 2.6 4.5 4 3.9 3.7
i Réglages > Imp6ts et taxes 0 0 0 5 0 0 0 0 0 0 0 0
2] sortir > Autres achats et charges externes 0.9 3 27 0.7 0.6 0.7 0.8 0l 0.9 L1 1.7 1.2
> Autres produits et charges exploit. 0.7 1 1.6 5 0.2 0.7 0.6 0.2 0.7 0.4 1 1.1
EBE [ EBITDA 5.6 12.4 7.2 12.4 7.8 10.2 15.2 5 8.1 7.9 1.5 2.6
> Dotations & reprises 0.7 1 1.6 5 0.2 0.7 0.5 0.2 0.7 0.4 1 L1
Résultat d’exploitation 4.6 1.3 6.5 6.9 9.2 9.3 15.8 6.5 7.6 7.5 10.5 1.2
7 Résultat financier 2.2 23 2.4 3 3.1 3.6 3.8 0.2 4.4 4.2 3.9 3.7
> Résultat exceptionnel 21 22 1.9 26 24 29 31 -0.2 4 4.1 3.6 3.2

IS & participation




MY UNISOFT
M Report|ng Original v

() Dashboard

Mensuel % CA N-1 Prévu | Réel Jan-2023 Déc-2023
i1l Etats financiers
: . v Ventes de marchandises Simulations
Flux de trésorerie
~ Ventes Centre A 5.9 22.7 5.9 22.7 5.9 22.7
SIG
70110009 VTE CENTRE A 5.9 22.7 5.9 22.7 5.9 22.7
e Chiffre d'affaires 20.8 17 5.9 227 5.9 227
Embauche ]
|~ visualisation > Achats de matiéres premiéres = " 5.9 22.7 5.9 22.7 5.9 22.7
> Achats de marchandises . z i 5.9 22.7 5.9 22.7 5.9 22.7
E foocts Gain / perte de clients |
Achats ] 20.8 17 5.9 22.7 5.9 22.7
{33 Réglages
> Frais de personnel Nouvelle dépense ‘ 5.9 227 5.9 22.7 5.9 22.7
2} Sertl > Impbts et taxes 5.9 227 5.9 227 5.9 227
> Autres achats et charges externes cam pagne marketi ng ‘ 5.9 22.7 5.9 22.7 5.9 22.7
> Autres produits et charges exploit. : 5.9 22.7 5.9 22.7 5.9 22.7
> Dotations & reprises ' 5.9 22.7 5.9 22.7 5.9 22.7
Résultat d’exploitation 20.8 17 5.9 22.7 5.9 22.7
> Résultat financier 5.9 227 5.9 227 5.9 22.7
> Résultat exceptionnel 5.9 22.7 5.9 22.7 5.9 22.7

> IS & participation

e mmmmm-m-mmmm




Cas pratique - la saisonnalité

Vi



Cas pratique - la saisonnalité

Une agence de marketing digital & destination des PME-ETI
v Une mauvaise anticipation de la saisonnalité liée aux budgets clients

Des embauches trop hatives

Vi



& La comptabilité prédictive, un des premiers cas d'usage
= concret de I'|A dans la finance

Vi



& La comptabilité prédictive, un des premiers cas d'usage
= concret de I'lA dans la finance

»» Indicateurs clés -> Budget prévisionnel -> Reporting

Vi



Vi

& La comptabilité prédictive, un des premiers cas d'usage
= concret de I'|A dans la finance

»» Indicateurs clés -> Budget prévisionnel -> Reporting

Industrialiser des missions de cash management avec MyUnisoft Predict
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SAGE



r
SAGE

Comment diminuer vos
créances clients

rapidement?
o
.



» Priorité n°1 des DAF

> ETI/PME
Entreprises
dont le chiffre d’affaires
est inférieur a
1500 m€ annuel

» Sources:
Enquéte PWC

Sage

La gestion du cash

Pilotage de la formation

Gestion du cash

Stratégie de développement
Organisation & gestion des talents
Optimisation des processus

Maitrise des risques

2022

- o
<>

2023

2024

O

IAL;

A 3 ans



https://www.cabinet-arc.fr/revue-de-presse/on-constate-allongement-delais-de-paiement-pme-tpe-denis-bosse/

La gestion du cash

> Priorité pour gérer le recouvrement des créances

\

15% du CA a 65% des PME estiment que Faute de temps,
recouvrer les retards de paiement 90% des PME ne relancent
en permanence. sont la principale source de pas tous leurs clients.
faillite.
> Sources:
e Enquéte IDC sur la plateforme Stripe
e 7¢me haromeétre de I'lfop pour le
So e cabinet ARC
8 e Etude cabinet Altares

e Ftude Atradius



https://www.cabinet-arc.fr/revue-de-presse/on-constate-allongement-delais-de-paiement-pme-tpe-denis-bosse/
https://www.cabinet-arc.fr/revue-de-presse/on-constate-allongement-delais-de-paiement-pme-tpe-denis-bosse/
https://www.cabinet-arc.fr/revue-de-presse/on-constate-allongement-delais-de-paiement-pme-tpe-denis-bosse/
https://www.latribune.fr/economie/france/entreprises-25-des-faillites-sont-liees-a-des-retards-de-paiement-483579.html
https://atradius.fr/publications/barometre-pratiques-paiement-france-2017.html

La gestion du cash

» Un ROl immeédiat

GAIN DE TEMPS PROCESSUS METIER

)

GAIN DE TRESORERIE DIGITALISATION DU

DIRECT

Diminution de Gain de temps pour les Profe55|onnallsa_t|op de la
I’encours client équipes jusqu'a 50% reIa?ce et valorisation de
de 30% en moyenne (comptables / directions) I'image de marque

Sage



Sage Recouvrement Créances

» Laréponse adaptée pour l'optimisation de vos relances

» Connecté a votre solution de gestion Sage :

* Sage 100 Comptabilité,

* Sage 100 Suite Comptable & Financiere

* Sage 100 Entreprise

> Un logiciel SaaS de recouvrement de factures
* intuitif, efficace et facile a prendre en main

> Prét al'emploi:
* simplicité de déploiement
* aucune installation
* activation en ligne

Sage

= Vos clients vous doivent Délaimoyende  Objectif Cash
981201€ paiement \—’/

o 431053¢ 550148 €

® suivre . 63 jours ! ||

o (I -

= Configurer

¢

8 Qui vous doit quoi ? Montant a relancer

395556 €

uuuuu




Sage Recouvrement Créances

» Comment cela fonctionne ? Suivez ) )
) . Définissez Les actions de relance a Vous etes paye
Activez le service Les scénarios de relance effectuer et votre plus rapidement !
Connectez votre solution a votre par profil de clients encours en temps réel

comptabilité

) ; Collaborez et engagez
SynChromsez : Commu-r:"q'uez- 4 Tous vos collaborateurs dans
Facilement sur l'intégralité de

Votre encours clients ) X
So e vos clients simplement, de fagon le processus de reccl)-uvrement
personnalisée, en quelques minutes des créances clients



Utiliser I'application responsive
Sage Recouvrement Créances

Nom utilisateur : scc@sage.com
Mot de passe : duuleZeithlh




Merci et a bientot
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