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NOUVEAUTE 2026
COSMETIC VALLEY VOUS PRESENTE SON PROGRAMME DE FORMATION

“MAITRISEZ LES CLES DE LA CONFORMITE,
LES STRATEGIES D'ENTREE SUR LE MARCHE USA”

EN PARTENARIAT AVEC 2 OPEN BEAUTY

Anticipez les défis et transformez la réglementation en véritable levier d'innovation !

De nos jours, les entreprises de produits de consommation sont confrontées a I'énorme tache de
mettre sur le marché des produits innovants, d'indéniable qualité et dans les plus bref délais.

Une stratégie d'entrée sur le marché réussie intégre souvent une configuration complexe d'analyse
des tendances de consommation, de savoir-faire scientifique, d'efficacité dans le développement de
produits et de gestion de la chaine d'approvisionnement. Il est également essentiel de prendre en
compte I'analyse de faisabilité réglementaire dées le début du projet pour éviter un retard inattendu de
derniere minute dans le lancement du produit.

Les produits cosmétiques commercialisés aux Etats-Unis sont soumis & la réglementation de la Food
and Drug Administration (FDA), sous I'autorité du Federal Food, Drug, and Cosmetic Act (FD&C Act)
et de la Fair Packaging and Labeling Act (FPLA) (ou “Fair Packaging & Labeling Act”). Ces derniéres
années, la réglementation américaine des cosmétiques a été significativement renforcée par
I'adoption, en décembre 2022, de la Modernization of Cosmetics Regulation Act (MoCRA).

Ce module de formation fournit un guide approfondi du cadre législatif cosmétique aux USA. L'accent est mis
sur l'aide aux participants pour naviguer avec succes a la fois dans la réglementation cosmétique

existante et dans la |égislation future prévue. Un bref apercu des réglementations internationales

sera donné pour aider les participants a développer des perspectives mondiales. Des ateliers avec des études
de cas réels seront menés tout au long du module de formation pour rapprocher les participants de la réalité
du marketing des produits cosmétiques aux USA.



OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

e Appréhender le cadre Iégislatif cosmétique aux USA

¢ |dentifier les incontournables qui réglementent la mise sur le marché des produits cosmétiques aux USA
e Comprendre le rdle et le pouvoir de la Food and Drug Administration (FDA)

e Comment se mettre en conformité et appliquer la réglementation MoCRA

COMPETENCES VISEES
e Comprendre et s'approprier les spécificités de la réglementation sur les produits cosmétiques aux USA
¢ Anticiper sur la meilleure stratégie a adopter pour entrer sur ce marché

METHODES PEDAGOGIQUES

Rappel des fondamentaux de la réglementation cosmétique internationale

Etude approfondie du cadre législatif aux Etats-Unis d’Amérique

Ateliers avec études de cas réel

PowerPoint avec focus sur I'évolution Iégislative et champs d’application du MoCRA
e Partage d’expérience terrain

METHODES D’EVALUATION
e Evaluation des acquis au travers des différents moyens utilisés (analyse de cas, quiz, questions/réponses,
QCM fin de session).

PUBLIC CONCERNE

Professionnels de I'industrie cosmétique engagés dans toutes les phases du développement de produits
cosmétiques (Recherche & Développement, Affaires Réglementaires et Export), Professionnels de I’Assurance
Qualité et du Controdle Qualité.

PREREQUIS

Aucun prérequis spécifique si ce n'est I'intérét de mieux appréhender les particularités réglementaires de ce
marché a haut potentiel pour les acteurs de notre filiere cosmétique francaise

INTERVENANTE
Maria GALAN LOZANO, Innovation and Compliance, International Scientific & Regulatory Affairs,
Sino-European Expert.

DATES/ LIEU/ TARIFS

¢ Durée du module de formation : 1 jour, sur 7 heures

¢ Localisation: Maison de la Nouvelle Aquitaine, 19 rue d'Argenteuil, 75001 Paris
Dates: 2 sessions possibles : jeudi 28 mai 2026 ou jeudi 3 décembre 2026
Groupe de 4 a 10 stagiaires

Tarif Adhérent: 750 € H.T / stagiaire

Tarif Non-Adhérent: 900 € H.T / stagiaire

NB : Possibilité de monter une session en Intra au sein de votre entreprise, a I'attention d'un groupe de
collaborateurs, sur demande. Nous consulter > vbeaujouan@cosmetic-valley.com

Notre espace de formation Cosmetic Valley a Paris est accessible aux personnes a mobilité réduite. Pour
toute autre forme de handicap, merci de vous rapprocher de nos services. :E\

Inscriptions a nos modules de formation en ligne sur notre plateforme Cosmetic Valley Formation >
https://formation.cosmetic-valley.com/fr/

Contact référent pour toute question relative a nos programmes de formation ou sujet de handicap >
Véronique Beaujouan : email : vbeaujouan@cosmetic-valley.com - Tél. 06 95 62 72 51
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PROGRAMME DETAILLE DE LA FORMATION

Réglementation cosmétique aux USA - Comprendre, appliquer, anticiper. 7h.

1. Introduction & contexte global (45 min)
e Présentation des objectifs et de 'agenda
e Panorama du marché cosmétique mondial et américain : consommateurs, tendances, enjeux et réle du
digital
e Fondamentaux de la réglementation cosmétique internationale
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2. Réglementation cosmétique aux Etats-Unis - Cadre général (2h) Y %
e Architecture juridique principale . "
e Role et pouvoirs de la Food and Drug Administration (FDA) ‘:::._

e Définitions et classification des produits

e Principales sources réglementaires :
- 21 CFR - Parties 700 a 740 (interdictions, colorants, étiquetage, avertissements)
- Registration & Listing, Adverse Events, GMP

3. Fabrication, sécurité et conformité (1h15)
e Contréle des ingrédients
e Bonnes pratiques de fabrication (GMP)
e Obligations d’enregistrement et de déclaration

4. Etiquetage, allégations et communication (1h30)
o Etiquetage obligatoire.
e Publicité et allégations.
e — Atelier (30 min) : Analyse d'un étiquetage américain et d'allégations front/back label d'un
cosmétique exporté (ex. creme hydratante “anti-aging”).

5. Surveillance et gestion post commercialisation (45 min)
e Surveillance du marché et obligations sous MoCRA.
e Pouvoirs d’intervention de la FDA.
e Importations et produits étrangers.

6. Atelier pratique & conclusion (45 min)

e Etude de cas intégrée : mise sur le marché d’un produit cosmétique aux Etats-Unis. y
e Récapitulatif, synthése et question/réponses %@ /4




